
テーマ１：セルフプロデュース　～ 売れるスタイリストとは？ ～テーマ１：セルフプロデュース　～ 売れるスタイリストとは？ ～

　　● 売上の壁（100 万の壁・200 万の壁）　● 技術とデザイン
　　● 店販に対する考え方

テーマ２：チームプロデューステーマ２：チームプロデュース

　　● ミーティング実施方法　● 教育システム（カリキュラム紹介）
　　● ルールブックとは？

テーマ３：役割分担　～ チームを動かすために ～テーマ３：役割分担　～ チームを動かすために ～

　　● 店長（リーダー）のタイプ　● パートナー  or  No.2 の重要性
　　● ＴＯＰ４＆Ｄ５

テーマ４：EAST HAM の歴史テーマ４：EAST HAM の歴史

　　● ７年間の推移　● いくつかの壁とそれを乗り越えた方法　● 今後の展開
　　●  EAST HAM 全体で取り組んでいる『プラスアレンジ』のテクニック披露

岐阜市にあるトップサロン『 EAST HAM  NEO 店 』で月間最高売上 610 万円を記録し、月間平
均売上は 330 万円という驚異の売れっ子スタイリスト辻野真美さんと『 EAST HAM  anello 店 』
でサロンディレクターを務める Kei さんを講師にお迎えして、お店で実践されているノウハウを
学びながら、売れるお店づくり、売れるスタイリストづくりの秘密に迫っていきます！！

辻野真美 さん

EAST HAM  NEO 店（岐阜市）
サロンディレクター

月間最高売上 610 万円、月間平均売上
330 万円という驚異の売れっ子スタイリスト。
得意なスタイルはフェミニンスタイル、
フロント顔まわりのスタイル
趣味は水泳、映画鑑賞、ドライブ

Kei さん

EAST HAM  anello 店（岐阜市）
サロンディレクター

月間最高売上 330 万円。
得意なスタイルはショート、
ボブスタイル。
趣味は映画鑑賞、ショッピング、
プチ遠出

●日付

●時間

●場所

 

●参加費

●定員

●お問合せ

●持参用具

２０１２年 ６月１９日(火)

１３：００ ～ １６：３０

㈱東和 本社４Ｆ 講習会場

(東京都江戸川区船堀３-９-４)

４,０００円（税込）

５０名様

０３-３６８７-７８９３

株式会社東和 本社

筆記用具

●  セ ミ ナ ー の ご 案 内  ●
主催：株式会社東和私達の使命は、日本の美容室を元気にすることです。

EAST HAM  辻野真美、Kei

スーパー美容師の売れる秘密に迫る！！！

600 万スタイリストの秘密

内     容

600 万スタイリストの秘密を教えます！


