
●●●● 開催日時開催日時開催日時開催日時 ２０１２２０１２２０１２２０１２年   年   年   年   ５５５５月月月月１５１５１５１５日 日 日 日 （（（（火火火火））））    １３   １３   １３   １３：：：：１０１０１０１０～ ～ ～ ～ １５１５１５１５：：：：５０５０５０５０
   （   （   （   （受付時間 受付時間 受付時間 受付時間 １２１２１２１２：：：：５０ ５０ ５０ ５０ より より より より ・ ・ ・ ・ 退出時間 退出時間 退出時間 退出時間 １６１６１６１６：：：：００００００００までまでまでまで））））

●●●● 開催場所開催場所開催場所開催場所 京葉銀行文化京葉銀行文化京葉銀行文化京葉銀行文化プラザ  プラザ  プラザ  プラザ  ６６６６Ｆ Ｆ Ｆ Ｆ 欅 欅 欅 欅 （（（（けやきけやきけやきけやき） ） ） ） ⅢⅢⅢⅢ
（（（（千葉県千葉市中央区富士見千葉県千葉市中央区富士見千葉県千葉市中央区富士見千葉県千葉市中央区富士見１１１１丁目丁目丁目丁目３３３３－－－－２２２２））））
※※※※ＪＲＪＲＪＲＪＲ千葉駅 東口 徒歩千葉駅 東口 徒歩千葉駅 東口 徒歩千葉駅 東口 徒歩３３３３分分分分

●●●● 受講費受講費受講費受講費 ￥￥￥￥２２２２，，，，００００００００００００（（（（税込税込税込税込））））

●●●● 定員定員定員定員 ７０７０７０７０名名名名 ※※※※ 定員定員定員定員となりとなりとなりとなり次第次第次第次第、、、、キャンセルキャンセルキャンセルキャンセル待待待待ちとさせていただきますちとさせていただきますちとさせていただきますちとさせていただきます

講座内容講座内容講座内容講座内容によりによりによりにより、、、、１１１１サロンサロンサロンサロン様様様様でででで多多多多くのくのくのくの方方方方がごがごがごがご参加参加参加参加されることもされることもされることもされることも予想予想予想予想されますされますされますされます
おおおお早早早早めにめにめにめに弊社担当営業弊社担当営業弊社担当営業弊社担当営業へごへごへごへご連絡頂連絡頂連絡頂連絡頂けますようおけますようおけますようおけますようお願願願願いいいい致致致致しますしますしますします。。。。

●●●● 持参品持参品持参品持参品 筆記用具筆記用具筆記用具筆記用具

●●●● 受講対象受講対象受講対象受講対象 オーナーオーナーオーナーオーナー様 様 様 様 ･ ･ ･ ･ 幹部幹部幹部幹部のののの方 方 方 方 ・ ・ ・ ・ すべてのすべてのすべてのすべてのスタッフスタッフスタッフスタッフ様様様様

            小笠原 幹夫            小笠原 幹夫            小笠原 幹夫            小笠原 幹夫

××××

繁盛サロンには理由がある！！
～サロンの売上アップを
            実現させる為に大切なこと～

『明日からすぐに実践できる！』
     内容盛りだくさんでお聞きいただける集中講座です。

サロンサロンサロンサロン経営経営経営経営・・・・スタッフスタッフスタッフスタッフ教育 等教育 等教育 等教育 等、、、、
たくさんのたくさんのたくさんのたくさんの成功事例成功事例成功事例成功事例をををを作作作作ってきたってきたってきたってきた方方方方ですですですです

全国全国全国全国ののののサロンオーナーサロンオーナーサロンオーナーサロンオーナー様様様様よりよりよりより、、、、
絶大絶大絶大絶大なるなるなるなる支持支持支持支持がありがありがありがあり年間年間年間年間のののの半数以上半数以上半数以上半数以上はははは
全国全国全国全国をををを飛飛飛飛びびびび回回回回ってってってって講師活動講師活動講師活動講師活動をされていますをされていますをされていますをされています。。。。

シュワルツコフプロフェッショナルシュワルツコフプロフェッショナルシュワルツコフプロフェッショナルシュワルツコフプロフェッショナル
サロンビジネスサロンビジネスサロンビジネスサロンビジネス開発部開発部開発部開発部マネージャーマネージャーマネージャーマネージャー

話話話話のののの中中中中にににに必必必必ずずずず
ヒントヒントヒントヒントがあるがあるがあるがある！！！！

世界同時不況世界同時不況世界同時不況世界同時不況、、、、格差社会格差社会格差社会格差社会、、、、少子高齢化社会少子高齢化社会少子高齢化社会少子高齢化社会。。。。
このようなこのようなこのようなこのようなキーワードキーワードキーワードキーワードはよくはよくはよくはよく聞聞聞聞きますきますきますきます。。。。
美容業界美容業界美容業界美容業界もももも、、、、サロンサロンサロンサロン数数数数がががが２２２２２２２２万万万万５５５５千軒千軒千軒千軒をををを突破突破突破突破。。。。
完全完全完全完全なななな過当競争時代過当競争時代過当競争時代過当競争時代になっていますになっていますになっていますになっています。。。。
近隣近隣近隣近隣サロンサロンサロンサロンとのとのとのとの競争競争競争競争だけでなくだけでなくだけでなくだけでなく、、、、
量販店量販店量販店量販店でのでのでのでのリテールリテールリテールリテール製品製品製品製品とのとのとのとの差別化差別化差別化差別化もももも重要重要重要重要ななななテーマテーマテーマテーマですですですです。。。。
市場市場市場市場やおやおやおやお客様客様客様客様ののののニーズニーズニーズニーズ、、、、雇用環境雇用環境雇用環境雇用環境のののの変化変化変化変化などなどなどなど、、、、
考考考考えることはえることはえることはえることは少少少少なくありませんがなくありませんがなくありませんがなくありませんが、、、、
日日日日ごろのごろのごろのごろのサロンサロンサロンサロン経営経営経営経営のののの中中中中でででで答答答答えをえをえをえを探探探探していくのはとてもしていくのはとてもしていくのはとてもしていくのはとても大変大変大変大変ですですですです。。。。
ディーラーディーラーディーラーディーラー『『『『東和東和東和東和』』』』ととととメーカーメーカーメーカーメーカー『『『『シュワルツコフシュワルツコフシュワルツコフシュワルツコフ』』』』はははは
このこのこのこの時代時代時代時代のののの繁栄繁栄繁栄繁栄サロンサロンサロンサロンづくりをづくりをづくりをづくりを、、、、
サロンサロンサロンサロン様様様様ととととタッグタッグタッグタッグをををを組組組組んでんでんでんで考考考考えていきますえていきますえていきますえていきます。。。。
今後今後今後今後のののの繁栄繁栄繁栄繁栄ののののヒントヒントヒントヒントがたくさんつまったがたくさんつまったがたくさんつまったがたくさんつまった内容内容内容内容ですですですです。。。。
サロンサロンサロンサロン様全員様全員様全員様全員でのごでのごでのごでのご参加参加参加参加おおおお待待待待ちしておりますちしておりますちしておりますちしております。。。。

　　　　講義内容 ： 美容業界の展望と課題

★指名の客数と売上アップ

★リピート率アップ

★紹介客の獲得方法とは

具体策：

★名刺を渡すタイミング
★新規のお客様には・・・
★既存（再来）の方から・・・
★紹介カードを渡す相手を特定する？
★紹介カードの渡すタイミング
★『紹介してください』と言わない？

その他、内容盛りだくさんです


